Comment faire une
bonne affaire ?

. Le marché immobilier ast
SOUMIS, comme Cout
autre. a la loi de T'offre et la de
mande. Ft quand Iz ‘demande
est forte, les prix le sont égale-
ment. Trop d'acheteurs pour.cer
tains types «de biens - par
exemmple : les biens neufs, les pe
tites coproprietés sand. charge&
les immeubles de rapport et les
studios - fait exploser leur prix
e vente.

DEPASSER IE STRESS

Difficile done de « faire une af
faire s quand on s'intéresse tous
a la méme chose, Pour Fiire uine
bonne affaire, il Faut done avoir
ung attitude  différente des
dutres et dépasser le stress gue
cetle démarche « hors-pistes en-
‘gendre.

Les biens ayant moms la cofe,
parexemplelesimaisons a rafrai-

= METRECARRE REAL ESTATE

«chir ou rénover ou les apparte-

ments dans des immeubles «

avec charges », peuvent malgré

tout représenter Lne réelle’ pp-

portunité. Dans le eas d'un bien
vétuste, le' prix est fonction de
son état. Une fois rénové, il aura
d'autant plus de valeur que peu
de biens le'sont.

Les charges de copropriété,
quant 2 elles, « représentent »
une partie du prix d’achat qui
n'est pas directement payée. Le
prix dachat est plus faible
pitisgle le bien est moins
convoité. La confrepartie en est
une charge, qui s'étale dans le
temps périodiquement. Et ce ne
sont la que quelques exemples...

ACHETER MALIN

(Ainsi, en « achetant malin », et

moyennant -quelques efforts de
rénovation ou finanders (ex :
charges), on peut économiser de
10% a 150 du prix d'achat.

[t si certains amateurs préferent
attendre en femps de crise, ils
laissent, sans s'en’ rendre
compte, lopportunité a d’autres
d’acheter.

En conclusion = peu importe le

marcheé, il y a toujours des af

faires a faire!m
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